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- \Nprowadzenie

Kazdy cztowiek, kazda marka, kazdy biznes ma historie.

Ale mato kto potrafi opowiedzie€ jg w sposdb, ktdry poruszy odbiorce,
zbuduje zaufanie i zapadnie w pamig¢ na diugo.

Dzisiejszy internet jest peten krotkich, chaotycznych tresci.

Prawdziwe historie — te, ktére inspirujq, uczq i zostawiajg warto$¢
— ging wéréd szumu.

Podcast jest jednym z niewielu formatdw, ktére dajq przestrzeh do tego,
aby opowiedzie¢ historig naprawde:

szczerze emocjonalnie ludzko maqdrze

-» Ten ebook pokaze Ci:
¢ dlaczego podcast to najskuteczniejsza forma budowania wizerunkuy,

¢ jak wptywa na sprzedaz i rozwdj biznesuy,

jak otworzy€ sie na swojq historie,

dlaczego to inwestycja, a nie koszt,

jak wyglgda profesjonalne nagranie krok po kroku,

oraz co mozesz zyskag, jesli zdecydujesz sie opowiedzie€ swojq historie
U mnie w studio.

-» To format, ktory:
¢ buduje wizerunek,
e zwieksza zaufanie klientow,
e wzmacnia marke,
e przycigga nowych odbiorcow,

¢ daje content na miesigce.
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Dlaczego podcast
dziata tak mocno?




DLACZEGO PODCAST DZIAtA TAK MOCNO?

Najbardziej ludzka forma komunikaciji

e Podcast to potgczenie obrazu, gtosu, mimiki i naturalnych emoc;ji.

e To relacja cztowiek—cztowiek.

e W Swiecie filtrow i krétkich klipdw — to autentycznoS€ staje sig
najwigkszq wartosciaq.

Mozesz pokazaé swojq droge

Ludzie nie kupujg produktow.
-» Ludzie kupujq historie.

Historia:
* buduje zaufanie,
inspiruje,
otwiera emocije,
jest zapamietywana,
skraca droge klienta do decyzji.

Podcast to evergreen

Nagranie nie ma daty waznosci.

Moze pracowac:
e dzi§,
e jutro,
* 7O Miesiqc,
* za rok.
To nie reklama na 7 dni.
=» To tresS¢, ktdra zyje i pracuije.
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Psychologia
odbiorcy — czego
ludzie naprawde

chcqg stuchac?




PSYCHOLOGIA ODBIORCY
— CZEGO LUDZIE NAPRAWDE CHCA StUCHAC?

Dzisiejszy odbiorca nie chce juz idealnych ludzi z idealnymi stowami.
Chce kogos$ prawdziwego.

-» Ludzie chcq stuchac historii:
e normalnych przedsigbiorcow,
e specjalistow z pasjq,
e edukatordw, lekarzy, rodzicéw,
o tworcow, ktdrzy pokazujq swojqg droge,
e 0s0b, ktére majg co$§ wartoéciowego do powiedzenia.
Dlatego odcinki z fryzjerkq, korepetytorkg matematyki, trenerem talentéw
pitkarskich, czy lekarzami z praktykg — sq tak chetnie oglgdane.
To nie nazwisko przycigga.

To prawda, emocje i szczeros¢.
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Najwieksze
mity o podcastach




NAJWIEKSZE MITY O PODCASTACH

Mit 1
Podcasty sq tylko dla znanych oséb
v’ Prawda: Najlepiej oglgdajg sie historie prawdziwych ludzi.

Mit 2
Musze by€ wygadany
v’ Prawda: To ja prowadze rozmowe i zadbam o narracije.

Mit 3
To jest drogie

v Prawda: W stosunku do wartosci — to inwestycja
o najwyzszym ROI w wizerunek i content.

Mit 4
Nie wiem, czy jestem ciekawy

v~ Prawda: Najwazniejsze historie siedzqg w zwyktych ludziach.

Mit 5
Kamera mnie stresuje

v~ Prawda: Po 5 minutach zapominasz, ze ona istnieje —
bo atmosfera jest naturalnag, spokojna i bezpieczna.
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Co daje podcast
Twoje] marce?




CODAJE PODCAST TWOJEJ MARCE?

Wzrost rozpoznawalnosci

Twoje tresSci docierajg do nowych odbiorcéw — organicznie.

Wiecej ruchu na stronie

Po publikaciji ro$nie zainteresowanie Twoimi produktami i ustugami.

Prestiz
Profesjonalne studio + rozmowa z redaktorem naczelnego

magazynu = wysoka warto§¢ wizerunkowa.

Budowa zaufania

Zaufanie sprzedaje — podcast je buduje.

Wzrost sprzedazy

Nie agresjq. Relacjq.

Polecenia

Wielu gosci dostato nowe zapytania po nagraniu.

Content na miesigce

Krotkie formy video generujq ruch przez caty czas.
Pewnos¢ siebie

Niemal wszyscy goscie to podkreslajq.

Nowa publicznosé

Dotrzesz do 0osdb, do ktérych nie dotartby$ reklama.

Mocniejsza marka

To, jak mowisz, co czujesz, jak myslisz — buduje Twdj brand
lepiej niz jakakolwiek grafika.
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Dlaczego podcast
to inwestycjaq,
a nie koszt




DLACZEGO PODCAST TO INWESTYCJA, A NIE KOSZT

Nagranie profesjonalnego podcastu jest ustugg premium — i jest ptatne.
Ale najwazniejsze jest nie to, co ptacisz, tylko to, co dostajesz.

-» 1. Placisz za caty proces

W ramach wspbtpracy otrzymujesz:

studio i najwyzszej jakoSci sprzet,
przygotowanie do rozmowy,

rezyserie i prowadzenie,

komfort, brak po$piechu i naturalng atmosfere,
mozliwos¢ dubli,

montaz materiatuy,

kroétkie formy video,

publikacje, grafiki, opis,

wspdolng promocije,

oraz petng autoryzacje materiatu.

To nie jest tylko ,wywiad"”.
To kompletny pakiet marketingowo—-wizerunkowy.
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DLACZEGO PODCAST TO INWESTYCJA, A NIE KOSZT

2. Podcast pracuje latami

Reklama dziata krotko.
Podcast dziata zawsze.

->

3. Relacja sprzedaje, nie reklama

Twoj gtos, emocije i sposdb mdwienia tworzq wiez.

To

przycigga klientdw, ktorzy czujq, ze Cie znajq.

->»4. Wartos¢ przewyzsza koszt

Efekty:

prestiz,

wizerunek,

zaufanie,

sprzedaz,

zasieq;i,

bezpieczehstwo wizerunkowe,
pewnos¢ siebie,

evergreen content.

Dlatego koszt jest niewspdtmiernie maty do tego, co realnie zyskujesz.

-

5. Dlaczego nie podajemy ceny w ebooku?

BO NIE JEST TO PRODUKT MASOWY.

Jesli Twoja historia pasuje, dopiero wtedy omawiamy szczegoty
— w tym koszt.
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Case Studies
— prawdziwe historie




CASE STUDIES — PRAWDZIWE HISTORIE

Beata Drzazga

Historia o przedsigbiorczosci, rozwoju
i wartoSciach.

Odcinek do dzi§ buduije jej prestiz
i generuje realny ruch.

Dr Karina Barszczewska

Opowie$S€ o medycynie, emocjach
i transformaciji zdrowia pacjentek.

Poruszyta tysigce kobiet.

Marta Jaskulska

Wyjagtkowa rozmowa o emocjach, pracy
z ludzmi i motywacii.

Przyniosta jej nowych obserwujgcych
oraz klientéw.
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Jak wyglqda
proces hagrania

krok po kroku




JAK WYGLADA PROCES NAGRANIA KROK PO KROKU

1. Wypetnienie formularza
Krétki opis Ciebie i Twojej historii.

2. Weryfikacja zgtoszenia
Nie przyjmuje kazdego — zalezy mi na jakosci.

3. Ustalenie terminu
Dopasowujemy termin do Twojego kalendarza.

4.Przygotowanie
Dostajesz wskazéwki i scenariusz pomochniczy.

5. Nagranie
Luzna, naturalna rozmowa.
Mozemy powtarza¢, wraca€, modyfikowac.

6. Montaz i shorty
Tworzymy odcinek plus krotkie formy video.

7. Autoryzacija
Masz petng kontrole przed publikacjq.

8. Publikacja i promocija
Odcinek trafia na YouTube i social media.

9. Rozmowa o szczegétach i koszcie
Dopiero po akceptaciji Twojej historii
omawiamy zakres i koszt wspotpracy.
To profesjonalne i uczciwe podejscie.
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Jak podcast wptywa
na sprzedaz?




JAK PODCAST WPLYWA NA SPRZEDAZ?

To nie reklama.
To marketing oparty na zaufaniu.
-» Dzigki podcastowi:
¢ klienci szybciej podejmujq decyzje,
e wiedzg, kim jestes,
e czujq, ze Cie znqjg,
e rozumiejq, co robisz i dlaczego,
¢ widzq wartos¢ i emocje,

¢ majg wiekszg motywacje, by skorzysta€ z Twojej oferty.

Podcast skraca proces sprzedazy nawet kilkukrotnie.

Przekiada sig to na wzrost sprzedagy

ksigiki? Widag réinice?

i Anna Baranowska
7 S @mqmqmozewszystko

Kuba Kunklewicz 21.10
Tak! | na odwiedziny na stronie, na é i : “

grupie... naprawde bardzo to zrobilo doja ~
duto pozytywnego szumue wokol
3 Ciekawiej! Torpeda odcinek, jestem bardzo zadowolony z Ciebie,

ale i z siebie ;)

I tak jak Ci juz pisalam - ten filmik, ktory
nagrates, to zdecydowanie i

bezkonkurencyinie najlepszy spot
reklamowy ksigzki ;) miatam Cig juk . a
@ Dr Jakub Kunkiewicz

nawet pytaé, czy zechciatbys mi
odsprzedad prawa do ukywania ge jako @labioplastyka.pl

a reklamy - pomysl ;)

- Marta Jaskulska
CIEKs®WI . R
> @ciek.awiej
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Najczestsze obawy
przed nagraniem




NAJCZESTSZE OBAWY PRZED NAGRANIEM

@ ~Nie wiem, co powiedzie¢”

Pomoge Ci — prowadze rozmowe tak,

zebys czut sie bezpiecznie.
@ ~Boje sie, ze wyjde zle”

Atmosfera jest naturalnag, nie oceniam, nie spiesze sie.

@ ~Nie jestem ciekawy”

Najciekawsze historie to te, ktére nie byty

wczesniej powiedziane.
@ ~Stresuje sie kamerq”

Po kilku minutach zapominasz, ze kamera istnieje.

»
»
»
»
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5 scenariuszy

storytellingowych
dla Twojej marki




5 SCENARIUSZY STORYTELLINGOWYCH DLA TWOJEJ MARKI

Twoja droga — przetom — lekcja — wartosé

Problem klienta — Twoje rozwigzanie — przykiad — rezultat

Skagd wzigt sie¢ Twodj biznes — motywacja — wptyw

Najtrudniejsza sytuacja zawodowa — Twoja lekcja = pomoc innym

Twoje wartosci — dziatania — wptyw na klientow
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— jak przygotowac
sie do hagrania




CHECKLISTA — JAK PRZYGOTOWAC SIE DO NAGRANIA

NIE UCZ SIE TEKSTU

UBIERZ SIE WYGODNIE

ZADBAJ O WODE | SPOKOJ

NIE SPIESZ SIE — MAMY CZAS

S W

PAMIETAJ: TO ROZMOWA, NIE EGZAMIN
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Twoja historia
Mad znaczenie




TWOJA HISTORIA MA ZNACZENIE

Jesli czujesz, ze Twoja historia moze komus poméc,
zainspirowac,

doda¢ odwagj,

pokaza€ droge,

albo wzmocni€ Twoj wizerunek...

to zapraszam Cig do zgtoszenia swojej historii.

To ustuga premium, dlatego jest ptatna — ale jej warto$¢ rosnie kazdego dnia
po publikacji.

Kliknij formularz, opowiedz o sobie i zobaczmy, czy tworzymy co$ razem.
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https://podcast.zielinskijerzy.com/#formularz

